Buildings Business |
Schneider Electric

Schpeider




TAC er na Schneider Electric
« Samme menneskene
« Samme produktene

« Samme prioriteringene

Hva er forandringene?

-Navnet og de nye mulighetene




Ne help the best buildings
In the world get that way




Hvem er vi?

Hvilke markeder betjener vi?

Kundenes utfordringer

Hvordan vi lgser disse utfordringene?

Tillegg




Schneider Electric:
The global specialist in
energy management




Vision
A world where we all can achieve more
while using less of our common planet.

Mission
Help people make the most of their

energy, while providing added value through
building services for energy and security.
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Vare verdier

Apenhet

e Interesserte
e Samarbeidende

Engasjement

o Engasjerte i vare kunder ey
e Engasjerte i mennesker

e Positive e Fremmer
mangfold
Palitelighet Effektivitet

| e« Holder det vi lover
e Integritet
e Oppriktige

» P Hoy ytelse
@ e Pragmatiske
L o Hurtige
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Schneider Electric i tall
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Dette er buildings business i
Schneider Electric i norge

Omsetning i1 2008: 283 millioner
Resultat: 10,5 millioner

175 medarbeidere

rondheim

Vi skaper energieffektiv komfort og sikkerhet

i profesjonelle bygninger, basert pa

ambisigse krav til optimering av bygningen Bergen
— bade operasjonelt og finansielt.

mer

slo/Drammen

_ _ _ . Stavanger
Vi oppnar dette gjennom kombinasjon av

kompetanse og evnen til a lytte og forsta

: Kristiansand
vare kunders krav til bygningen.
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En unik posisjonering...
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Eksempel: Energy management i
naeringsbygg

Grgnn
Gjear tilkoblingen av fornybare energikilder
enkel, palitelig og kostnadseffektiv

Produktiv

Styrer prosesser og gjer alle enheter tilkoblet
Infrastrukturen mer effektive

Effektiv

Maler og styrer energiutnyttelse,
automatiserer, diagnostiserer

Palitelig
Forhindrer strambrudd og sikrer stabil
kvalitet pa stramforsyningen

Sikker

Omdanner og distribuerer kraft pa
en sikker mate
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Schneider Electrics Buildings Business

Vart fokus er & hjelpe vare kunder til & ha de mest driftseffektive,
energibesparende og sikreste bygningene.

U +C=+ 2

Bygninger Energistyring Sikkerhet
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Buildings Business overblikk

Tjenester gjennom hele livssyklusen

Planning & Design & Operations & Evaluation
Assessment Installation Maintenancs & Retrofit

e Utvikle og produsere produkter og programvare

e Designe, integrere og installere systemer

e Levere kontinuerlig energi- og driftstjenester

e Vare systemer finnes i over 1.000.000 installasjoner over hele verden
e 120-ars historie innen byggautomasjon og sikkerhet

e Over 8.000 medarbeidere

Schneider Electrics Buildings Business - firmapresentasjon, oktober 2009
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Hvem er vi?

Hvilke markeder betjener vi?

Kundenes utfordringer

Hvordan lgser vi utfordringene?

Tillegg




...hjelper kunder a fa mest mulig ut av sin

energi, fra produsent til forbruker

5 sluttbruker markeder

e Energi og infrastruktur
e Industri

e Datasenter & nettverk
e Naeringsbygg

e Bolig
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2%

av verdens energiforbruk

finner vi innen disse 5
markedssegmentene

20%

eneray savingd I

~ Integrerte l@sninger for

bransjer som

e El-distribusjon

e Vann og avlgp

e Olje og gass

e Marine

e Gruvedrift

e Maskinprodusenter
e Datasentraler

e Bank og forsikring
e Sykehus

e Hoteller

e Kontorbygg

e Handel

e Bolig
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Ulike kunder — ulike behov

Bransjespesifikk kompetanse

e Kontor

e Datasenter

e Undervisning

e Offentlig virksomhet

e Helse
e Hotell
e Industri og teknologi

e Farmasi og biovitenskap

e Bolig

e Kjgpesenter
e Transport
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Hvem er vi?

Hvilke markeder betjener vi?

Kundenes utfordringer

Hvordan lgser vi utfordringene?

Tillegg




Vare kunders starste utfordringer

Energispgrmalet
energibehov versus miljg

Kostnader for byggets livssyklus
investeringer, drift, vedlikehold og energi

Sikkerhet

’25) Tilkobling - kommunikasjon
for mange uforenelige systemer i byggemassen
ﬂ gkende bekymring

Schneider Electric — Buildings Business - Corporate Presentation, May 2009
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Energiutfordringene vil fortsette

Fakta Behov

-2

2

energietterspgrsel CO, utslipp
innen 2050 for a unnga dramatiske
klimaendringer
\ Kilde: IEA 2007 Kilde: IPCC 2007, figur (vs. 1990 level)
-

|

Energy management er ngkkelen ]
til & mgte utfordringene

Schneider Electric — Buildings Business

- Corporate Presentation, May 2009
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Livssykluskostnader for et bygg

25 —-30ar
driftsperiode

“; 0“ .o‘

] A

' H
Inntil Inntil
25% 75%
av et byggs livs- av et byggs livs-
syklusko_stnad er sykluskostnad er
Finansering- og driftskostnader
byggekostnader
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Flere systemer | bygget

> Ulike nettverk fra ulike

leverandgrer

> For mange systemer aizxre
> Kompleks feilsgking

> Hayere kapital- og dritskOStnader
> Hindringer for 4 oppna

energieffektivisering

Schneider Electrics Buildings Business - firmapresentasjon, oktober 2009
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Sikkerhet, en gkende bekymring

> Terrortrusler ineyrisiko bygg

2 Interne og eksterne fysiske trusler pa

arbeidplassen, skoler, sykehus, osv

> Strengere sikkerhetsfeguleringer og

forskrifter som stadig endres

s Behov for DEgrenset adgang

byggets fasiliteter for uautorisert personnell
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Hvem er vi?

Hvilke markeder betjener vi?

Kundenes utfordringer

Hvordan lgser vi utfordringene?

Tillegg




Integrerte lgsninger i et bygg

It : Interoperabilitet og apenhet til
ntegrasjon 3. parts systemer

Grgnn: Gjgr tilkoblingen av fornybare
SN E e energikilder enkel, palitelig og
kostnadseffektiv

HVAC

Lysstyring Effektiv & produktiv:
*Maler og styrer energiutnyttelse,
automatiserer, diagnostiserer

Energiovervakning og styring

L 71

f'“ | Motorstyring *Styrer prosesser
:,L ¥ *Gjare alle enheter tilkoblet
3 ITV/Adgangskontroll/Innbrudd infrastrukturen mer effektive

.

Brann & Nadlys

vbrutt stremforsyning/kjeling 5%' 'r%%'rg;n'i:r?grgwdrer strembrudd og sikrer stabil kvalitet pa

R |

b

SRS Sikker: Omdanner og distribuerer kraft pa en sikker mate

%
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Merverdi med integrert bygningsteknologi

> Reduserer kostnader - vde nitielle

investeringer og lgpende driftskostnader

> okermedarbeideres
produktivitet mm| |

> Kapitalisering av |angsiktige finansielle

verdier

> skapernye OMsetningsmuligheter || | em-

S JTker bygningsmassens V€ rdi
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Hvem er vi?

Hvilke markeder betjener vi?

Kundenes utfordringer

Hvordan lgser vi utfordringene?

Tillegg




Produktnavn

Andover Continuum Barber-Colman TAC Vista
Erie TAC Com-Trol DuraDrive
Satchwell Sigma TAC I/A Series Satchwell MicroNet

PELLO fesm,
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Innbruddsalarm

Sentralalternativer for sma, mellomstore og store
komplekse naeringsbygg

e Alt tilbehgr til innbruddsalarm
e Detektorer
e Signalgivere
e Overfgringsutstyr
e Tilkobling til vaktsentral

e Prosjektering og service

Schneider Electrics Buildings Business - firmapresentasjon, oktober 2009
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Adgangskontroll

Moderne og fleksible adgangskontrollsystemer

e ESMIKKO fra sma til store komplekse lgsninger
e Fra en til tusenvis av dagrer

e Fullintegrert innbruddsalarm

e Total systemintegrasjon

e Grafisk presentasjon og styring

e Kortproduksjonsmodul

e Prisgunstig systemstruktur

Schneider Electrics Buildings Business - firmapresentasjon, oktober 2009
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Kameraovervaking

Komplette overvakingslgsninger

e Kameraovervaking er gyet som alltid ser...

e Kameraovervaking av hgy kvalitet og kan benyttes hvor
som helst

e "Ferdigsydde” lgsninger

e Prosjektering, vedlikehold, utvidelse far du fra
Schneider Electric

PELLD

by Schneider Electric
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Brannalarmanlegg

Pelco utvikler og produserer egne brannalarm-
sentraler og er en ledende leverandgr for alle typer bygg

e Konvensjonelle systemer ESMI FX CLC / EPC4
e Adresserbare systemer ESMI FXM, FX og FXL
e Nettverkslgsning ESMI FX-NET

| tillegg til standard deteksjon finnes en rekke
spesialdetektorer

e Multidetektor
e Laser Sensor, tidligdeteksjon
e Linjedetektorer

e Aspirasjonsdetektorer oy
e Flammedetektorer ! _
e ]
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Nadlyssystemer

Schneider Electric er ledende leverandgr pa nagdlyssystemer og vi
forhandler produkter og systemer fra ledende produsenter

e Vi dekker de aller fleste omrader:

e Sentraliserte adresserbare system:
e CG 2000
e /B-S/US-S

e Sentralisert system:
e Sentralisert m/kursovervaking og Auto test PL5000-D

e Armaturer:

e Et meget bredt og variert utvalg med fokus
pa LED-lIgsning for markeringslys

Schneider Electrics Buildings Business - firmapresentasjon, oktober 2009
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Byggautomasjon

e Samordning og betjening av alle tekniske installasjoner
e Optimal drift med hensyn til innemiljg, klima og sikkerhet
e Informasjonsutveksling
Alarmhandtering og distribusjon
Logging og historikk
Energioppfalging og rapportering
Effektstyring o
Service, vedlikehold og FDVU =
Integrasjon av alle tekniske systemer e

BEREENR
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EnergyEdge

Schneider Electric finner besparelsene — du far gevinsten,
Schneider Electric viser deg hvordan bedriften far kontroll pa
energiforbruket

e Realiserer gkt bygningsytelse,
besparelser over lang tid og reduserte
vedlikeholdskostnader

e Opprettholder og gker fordelene ved
sparetiltak

e Optimalisere inneklima og oppna @kt
produktivitet

e Besparelser i form at effektiv drift,
reduserte servicekostnader og bedre
inneklima

e Bygge opp en grgnn miljgprofil

Forutsigbar tilbakebetaling - vedvarende resultater
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Noen kunder

@ Forsvarsbygg

HORDALAND
FYLKESKOMMUNE

I
BRYN EIENDOM AS STATSBYGG

NioEruzsg N,
4 Statoi
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Noen referanser

Telenor - Fornebu

P

Sentralsykehuset i Aust Agder
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